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TALLER LEAN
NUEVOS EMPRENDEDODORES:

CREANDO PROYECTOS BUSINESS, SOCIAL AND HEALTH '

%ﬁ Junta de

Castilla y Leon
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- Taller 3 sesiones:

- lunes 6 de marzo de 2023 a las 16.30h

- lunes 13 de marzo de 2023 a las 16.30h

- Miércoles 15 de marzo de 2023 a las 16.30h
Modalidad online

(se enviard invitacién por correo electronica)

/ \-/ B ’ Ny
= ‘ d v .
» v - - -—
Inscripcion e info en https://www.uemc.es/p/taller-lean-nuevos-emprendedores-marzo-2023
MAS INFO EN LA OFICINA DE TRANSFERENCIA DE RESULTADOS DE INVESTIGACION otri@uemc.es
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TRANSFERENCIA
E CONOCIMIENTD

Sesidn 1: Lunes 6 de marzo de 2023. 16:30 — 19:30 (3h)
¢Qué es Lean-Startup? Cdmo puede ayudarte a emprender. El proceso Lean-Startup. El
BUSINES MODEL CANVAS. Herramienta especifica para definir y analizar el modelo de
negocio de startups.
o Clientes — segmentacion - équiénes son nuestros clientes?
Propuesta de valor - ¢ qué ofrecemos a cada segmento y por qué es diferente?
Canales de comunicacién y distribucion - écomo llegamos a cada segmento?
Relaciones con el cliente — écdmo construimos relaciones con nuestros clientes?
Fuentes de ingresos - ¢cémo ganamos dinero?
Actividades clave - ¢ qué actividades clave es necesario desarrollar para producir lo
anterior?
Recursos clave - équé recursos clave necesitamos para producir lo anterior?
Partners — proveedores clave - ¢ qué hacemos nosotros?, ¢qué hacen terceros?
o Estructura de costes clave - éddnde se encuentran nuestros costes mas
importantes? Sesidn practica de trabajo tutelada para el disefio del modelo de
negocio de las ideas propuestas o generadas en el propio taller
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Sesion 2: Lunes 13 de marzo de 2023. 16:30 — 18:30 (2h)
Desarrollo de clientes. CUSTOMER DEVELOPMENT
Los ciclos de busqueda y validacidn de clientes.
Las entrevistas con el cliente (La entrevista con el cliente. Entrevistas de problema:
Averiguar qué necesitan tus clientes y entrevistas de solucion: Cdmo presentar tus
soluciones a clientes).

Sesion 3: Miércoles 15 de marzo de 2023. 16:30 — 19:30 (3h)
¢Qué es el Producto Minimo Viable?
Herramientas disponibles para el desarrollo de MVP. Ejemplos
Sesidn practica de trabajo tutelada para disefiar el prototipo o MVP

Esta actividad se encuadra en el Plan de Transferencia de Conocimiento Universidad-Empresa
2021-2023 (Plan TCUE), aprobado mediante Acuerdo 134/2021, de 9 de diciembre de la Junta
de Castillay Ledn (BOCYL N2 238 de 13 de diciembre de 2021), cofinanciado por la Junta de
Castillay Ledn
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