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PROGRAMA TALLERES LEAN NUEVOS EMPRENDEDORES

(22 CUATRIMESTRE CURSO ACADEMICO 2019/2020).

Fecha de la Actividad y lugar | Del 10 al 13 de febrero de 2020.

de realizacion

Taller en horario de mafiana (10:00-13:00h) aula 1111.
taller en horario de tarde (16:00-19:00h) aula 1131.

Edificio 01 de la Universidad Europea Miguel de Cervantes. C/ Padre
Julio Chevalier n22, 47012 Valladolid

Objeto

Con los talleres LEAN NUEVOS EMPRENDEDORES se pretende dar a conocer la
metodologia Lean Start-up para abordar el proceso emprendedor. Se trabajara la
idea de negocio desde este enfoque, familiarizando al emprendedor con sus
herramientas y técnicas, que ayudaran a validar las ideas de negocio en el
mercado. Se trabajara el aprendizaje validado y la experimentacion a través de la
interaccion con potenciales clientes.

Para ello se simulara el proceso de creacidn de un modelo de negocio validado, a
través del andlisis de la idea y de su potencial para convertirla en negocio rentable.

Ademas, se busca sensibilizar a los emprendedores de la necesidad de incluir en
sus proyectos empresariales la compatibilizacién del beneficio econémico con el
social (emprendimiento social).

Breve
descripcién de
la actividad

Se van a desarrollar 2 talleres LEAN NUEVOS EMPRENDEDORES en la semana
del 10 al 14 de febrero de 2020, uno en horario de mafana y otro en horario de
tarde, para poder proporcionar mayores posibilidades de participacién tanto a
estudiantes de turnos de mafiana, como a estudiantes de turnos de tarde.
Estos talleres se incluyen en la programacién actividades que se desarrollaran
en esa semana denominada UEMC TRANSFIERE.

Cada taller cuenta con 4 sesiones de 3 horas de duracion cada una, por lo que
el nimero total de horas de desarrollo del taller sera de 12h. Se trabajara de
una manera inminentemente practica cada sesion.

La estructura del taller del turno de mafiana sera:

e Sesion 1: lunes 10 de febrero de 2020. 10.00-13:00h. Aula 1111
¢Qué es Lean-Startup? Cédmo puede ayudarte a emprender. El proceso
Lean-Startup. BUSINES MODEL CANVAS como herramienta especifica para
definir y analizar el modelo de negocio de startups. Sesién practica de
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trabajo tutelada para el disefio del modelo de negocio de las ideas
generadas en el propio taller.

Sesidén 2: martes 11 de febrero de 2020. 10.00-13:00h. Aula 1111.
Desarrollo de clientes. CUSTOMER DEVELOPMENT. Los ciclos de busqueda
y validacion de clientes. La entrevista con el cliente. Sesidén practica de
trabajo tutelada para realizar entrevistas de problema: averiguar qué
necesitan los clientes y entrevistas de solucion: Cémo presentar soluciones
a clientes.

Sesién 3: miércoles 12 de febrero de 2020. 10.00-13:00h. Aula 1111.
PRODUCCION AGIL. ¢Qué es el MVP? Herramientas para el desarrollo de
MVP. Sesidn practica de trabajo tutelada para realizar prototipo.

Sesidn 4: jueves 13 de febrero de2020. 10.00-13:00h. Aula 1133.

Qué es la responsabilidad social corporativa, como se aplica a las ideas y
modelos de negocio generados en el taller, e importancia del marketing
digital para testar el PMV y trasladarlo a un proyecto empresarial.

La estructura del taller del turno de tarde sera:

Sesion 1: lunes 10 de febrero de 2020. 16:00-19:00h. Aula 1133.

La idea de negocio. ¢De ddnde vienen las ideas? Descubrir y testar las
necesidades de los clientes (Consumer Trend Canvas y Customer
Development) El Business Model Canvas como herramienta para dar forma
a las ideas de negocio. Se trabajaran desafios de innovacién para la
generacion de ideas de negocio. Se trabajara en equipos que conformaran
las start — ups participantes en el desafio.

Sesion 2: martes 11 de febrero de 2020. 16:00-19:00h. Aula 1133.

Disefio de la propuesta de valor. Construye tu propuesta de valor con el
Canvas de la Propuesta de Valor. Construye tu producto minimo viable
(MVP) En esta sesidn se trabajara con las metodologias de disefio de
producto-servicio.

Sesion 3: miércoles 12 de febrero de 2020. 16:00-19:00h. Aula 1133.
Presentacidon de proyectos. Idea = Prototipo = Modelo de negocio. Los
participantes presentaran su idea, propuesta de valor y prototipo y las
bases del funcionamiento del modelo de negocio.

Sesidn 4: jueves 13 de febrero de2020.16:00-19:00h. Aula 1133.

Qué es la responsabilidad social corporativa, cémo se aplica a las ideas y
modelos de negocio generados en el taller, e importancia del marketing digital
para testar el PMV y trasladarlo a un proyecto empresarial.

Beneficiario de
la actividad

Alumnos de la UEMC y titulados UEMC.

Observaciones

Imparte taller turno manana:

Beatriz Calvo. Consultora “Atodotraining.com”.
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Responsabilidad Social Corporativa: Asociacion Vision Responsable.

Imparte taller turno tarde:

Juan Vicente Garcia Manjon (PDI UEMC).

Marketing Digital: Victor Gafian Fernandez (PDI UEMC).
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