|Im INFORMACION SOBRE ACCION FORMATIVA DEL PROGRAMA FORMATIVO

CURSO 2018 - 2019

Universidad Europea
Miguel de Cervantes

Pagina 1de1

42 ACCION FORMATIVA
TITULO ACCION : Introduccion a la Metodologia Inbound Marketing

\Acci()n: Hlntroduccién a la Metodologia Inbound Marketing

\Linea de Actuacion: HOtras acciones formativas

Proporcionar al equipo técnico de marketing y ventas de la UEMC las herramientas,
Objetivo: recursos y contenidos sobre la realizacion de acciones de promocién con la metodologia
de inbound marketing (marketing de atraccion) en la actualidad.

Profesor: Victor Manuel Ganan Fernandez

Metodologia Teorico-Practica

[

Responsable: HSonia Garrote Fernandez. sgarrote@uemc.es
[
[

Duracion: 15h

Fecha 27 y 28 de febrero
4,6,7,11, 13 y 14 de marzo

Horario Lunes y jueves de 16:00 a 18:00: 28 de febrero, 4, 7, 11 y 14 de marzo
Miércoles de 18:00 a 20:00: 27 de febrero, 6 y 13 de marzo

Aula 2304: 27 y 28 de febrero; 6, 7, 13 y 14 de marzo
1336: 4y 11 de marzo

DESTINATARIOS

Personal de Administracion y Servicios

INSCRIPCION

La inscripcion se realiza por via electronica en el siguiente enlace:

https://unidt-form.uemc.es/crmhubspot1/

Plazo tope para la inscripcion: 20/2/2019 hasta las 14:00
NUmero maximo de plazas: 15

Si durante la inscripcion se plantean dudas o problemas contacta con Sonia Garrote en
sgarrote@uemc.es.

CONTENIDOS

e Pilares de las estrategias inbound.
e Optimizacion para posicionamiento en buscadores.

e Blog: El contenido como herramienta de atraccion.

e Dinamizar contenidos en redes sociales.

e Introduccién al uso de llamadas a la accidn y paginas de destino.
e Integracion marketing y ventas en la estrategia digital.

e Importancia del email marketing.

e Seguimiento basico de clientes.
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