Universidad Europea
Miguel de Cervantes

22 ACCION FORMATIVA

INFORMACION SOBRE ACCION FORMATIVA DEL PROGRAMA FORMATIVO
CURSO 2018 - 2019

Pagina 1de2

TITULO ACCION FORMATIVA: Valorizacion y desarrollo de negocio para la comercializacion de resultados de

investigacion

|Accién:

HValorizacién y desarrollo de negocio para la comercializacion de resultados de investigacion

Linea de Actuacién:

Formacion para la investigacion. (Actuacion enmarcada en el Plan de Transferencia de
Conocimiento Universidad-Empresa TCUE 2018-2020)

Objetivo:

e  Transmitir al Personal Docente e Investigador los fundamentos basicos de la valorizacion y la
transferencia de conocimiento en una universidad.

e Delimitar y caracterizar las diferentes alternativas para la comercializacion de resultados de
investigacion.

e Analizar la creacion de empresas basadas en resultados de investigacion como alternativa
viable y factible de transferencia de conocimiento.

e Explorar diferentes fuentes de financiacion que favorezcan la transferencia de
conocimiento.

e  Estudiar y detectar aquellos aspectos claves que hacen que un resultado de investigacion
sea transferible.

Profesor:

Roberto Grana Escalante, Licenciado en Ciencias Econémicas y Empresariales por la Universidad de
Vigo, Master en Desarrollo Econémico e Innovacion por la Universidad de Santiago de Compostela y
Master en Analisis y Gestion de la Ciencia y la Tecnologia por la Universidad Carlos Il de Madrid.
Consultor con una amplia trayectoria en el campo de la gestion de la I+D+i y la transferencia de
conocimiento en el ambito universitario -universidades de Cérdoba, Carlos Ill de Madrid, Valladolid
y Santiago de Compostela- asi como consultor y socio de la empresa de consultoria BluBusiness, ha
participado en el disefio y puesta en marcha, siendo posteriormente su coordinador, del Programa
Empresa-Concepto para la creacion de Empresas de Base Tecnologica en las universidades gallegas
y el CSIC. De igual modo fue formador y miembro de los grupos de trabajo de la Red OTRI de
universidades.

Responsable:

Sonia Garrote Fernandez Beatriz Acero Gonzalez
Unidad de Innovacion Docente y Tutorial Oficina de Transferencia de Resultados de
sgarrote@uemc.es Investigacion

otri@uemc.es

Metodologia

Taller presencial. Permite la formacion presencial con trabajo de aprovechamiento (online)
- Formacion presencial: 8 horas divididas en 2 sesiones de 4 horas cada una.
- Todos los participantes realizaran un ejercicio una vez terminado el taller que aplique la
metodologia impartida en la Sesion 2 y su validacion en un escenario real, para evaluar el
aprovechamiento del participante. Con seguimiento por parte del profesor online.

Duracioén:

H8 h (8h presenciales + “trabajo de aprovechamiento”)

Fecha:

Sesiones presenciales:
e Sesion 1: viernes 1 de febrero de 2019
e Sesion 2: martes 5 de febrero de 2019
Trabajo de aprovechamiento:
e Entrega de tarea: martes 12 de febrero (hasta las 14:00h)

[Horario:

|[Presencial de 9 a 13h |

[Aula:

[2106 |
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DESTINATARIOS
Personal Docente e Investigador / Personal de Administracion y Servicios

INSCRIPCION

La inscripcion se realiza por via electronica en el siguiente enlace:
https://unidt-form.uemc.es/comercializacion/

Plazo tope para la inscripcion: 30 de enero de 2019 hasta las 14:00

NUumero maximo de plazas: 30

Si durante la inscripcion se plantean dudas o problemas contacta con Sonia Garrote en sgarrote@uemc.es.

CONTENIDOS

SESION 1 (Presencial)
Duracion: 4 horas.
Descripcion: Taller que recoge aquellas cuestiones basicas sobre transferencia de conocimiento,
profundizando en las diferentes alternativas y analizando los pro y contras de cada una de ellas.
Objetivo: Transmitir a alumno conceptos basicos sobre valorizacion y transferencia de conocimiento.
Formato: Participativo. Se impartiran cuestiones conceptuales que seran debatidas con los participantes.

SESION 2. (Presencial)

Duracion: 4 horas.

Descripcion: Taller eminentemente practico para investigadores que persigue la aplicacion de

metodologias de desarrollo de negocio para la puesta en el mercado de capacidades y resultados de

investigacion surgidos en entornos universitarios.

Objetivo:

- Analizar la cadena de valor del sector e identificar la tipologia de empresas a las cuales transferir el
resultado de investigacion.

- Conocer a la empresa y sus motivaciones para adquirir el resultado de investigacion, asi como su
incorporacion a sus procesos y productos.

- Descubrir las técnicas para interaccionar con las empresas y validar nuestras hipotesis sobre sus
necesidades y las de sus clientes.

Formato: 90% practico, donde el alumno podra aplicar la metodologia impartida en un modelo real basado

en sus propios resultados de investigacion.

TRABAJO (on-line)
Se facilitara toda la formacion en soporte digital para poder ser aprovechada por los participantes y se
realizara un ejercicio que aplique la metodologia impartida en la Sesion 2 que y su validacién en un
escenario real, para evaluar el aprovechamiento del participante. Seguimiento por parte del profesor on-
line.
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